
Calendário de Avaliações
Curso Técnico Superior Profissional em Gestão Comercial e Vendas

 Ano Letivo 2016/2017

1º Semestre Docente

Outubro 2016 Novembro 2016 01/dez 02/dez 03/dez 04/dez 05/dez 06/dez 07/dez 08/dez 09/dez 10/dez 11/dez 12/dez 13/dez 14/dez 15/dez 16/dez 17/dez 18/dez 19/dez 20/dez 21/dez 22/dez NATAL 04/jan 05/jan 06/jan 07/jan

5ª F. 6ª F. Sab. Dom. 2ª F. 3ª F. 4ª F. 5ª F. 6ª F. Sab. Dom. 2ª F. 3ª F. 5ª F. 6ª F. Sab. Dom. 2ª F. 3ª F. 4ª F. 5ª F. 4ª F. 5ª F. 6ª F. Sab.

09:00

Aula

Ap. Trab

Aula

a)

16:00

Aula

8 nov.  - trab.1 Freq. Trab. 2

Aula

10:00

O104

a)

a) trabalhos

Observação: As salas atribuídas poderão ser objecto de alteração. Aconselha-se a confirmação das mesmas junto dos secretariados nas vésperas da prova.  

 Projecto Aplicado
Luís Filipe Rui Oliveira 

Caetano

Liderança e Motivação  Ana Luísa Junça da Silva

Merchandising e Promoções Fátima Pedro

Comunicação e Comércio Electrónico Vasco Silva

Gestão de Stocks  Sílvio Valente da Silva

Análise de Casos em Gestão de Comércio 

e Serviços
 Sílvio Valente da Silva

 Atelier de Inovação e Empreendedorismo
 Rodrigo José das Neves 

Morais

2º Ano

Avaliação Contínua



Calendário de Avaliações Calendário de Avaliações
Curso Técnico Superior Profissional em Gestão Comercial e Vendas Curso Técnico Superior Profissional em Gestão Comercial e Vendas

 Ano Letivo 2016/2017  Ano Letivo 2016/2017

1º Semestre Docente

09/jan 10/jan 11/jan 12/jan 13/jan 14/jan 15/jan 16/jan 17/jan 18/jan 19/jan 20/jan 21/jan 22/jan 23/jan 24/jan 25/jan 26/jan 27/jan 28/jan

2ª F. 3ª F. 4ª F. 5ª F. 6ª F. Sab. Dom. 2ª F. 3ª F. 4ª F. 5ª F. 6ª F. Sab. Dom. 2ª F. 3ª F. 4ª F. 5ª F. 6ª F. Sab.

10:00

B269

10:00

O103

Turnos

O101

10:00

B269

14:00

B259

14:00

O219

18:00

O103

Observação: As salas atribuídas poderão ser objecto de alteração. Aconselha-se a confirmação das mesmas junto dos secretariados nas vésperas da prova.  

 Projecto Aplicado
Luís Filipe Rui Oliveira 

Caetano

Liderança e Motivação  Ana Luísa Junça da Silva

Merchandising e Promoções Fátima Pedro

Comunicação e Comércio Electrónico Vasco Silva

Gestão de Stocks  Sílvio Valente da Silva

Análise de Casos em Gestão de Comércio 

e Serviços
 Sílvio Valente da Silva

 Atelier de Inovação e Empreendedorismo
 Rodrigo José das Neves 

Morais

Exame em Época Normal e Melhoria

2º Ano



Calendário de Avaliações Calendário de Avaliações
Curso Técnico Superior Profissional em Gestão Comercial e Vendas Curso Técnico Superior Profissional em Gestão Comercial e Vendas

 Ano Letivo 2016/2017  Ano Letivo 2016/2017

1º Semestre Docente

30/jan 31/jan 01/fev 02/fev 03/fev 04/fev 05/fev 06/fev 07/fev 08/fev 09/fev 10/fev 11/fev 12/fev 13/fev 14/fev 15/fev 16/fev 17/fev 18/fev

2ª F. 3ª F. 4ª F. 5ª F. 6ª F. Sab. Dom. 2ª F. 3ª F. 4ª F. 5ª F. 6ª F. Sab. Dom. 2ª F. 3ª F. 4ª F. 5ª F. 6ª F. Sab.

10:00

O103

10:00

O103

Turnos

O101

10:00

B269

10:00

B260

14:00

O219

18:00

O103

Observação: As salas atribuídas poderão ser objecto de alteração. Aconselha-se a confirmação das mesmas junto dos secretariados nas vésperas da prova.  

Luís Filipe Rui Oliveira 

Caetano

 Ana Luísa Junça da Silva

Merchandising e Promoções Fátima Pedro

Vasco Silva

Gestão de Stocks  Sílvio Valente da Silva

 Sílvio Valente da Silva

 Atelier de Inovação e Empreendedorismo
 Rodrigo José das Neves 

Morais

2º Ano

Análise de Casos em Gestão de Comércio 

e Serviços

Comunicação e Comércio Electrónico

Liderança e Motivação

 Projecto Aplicado

Exame de Recurso e Melhoria


