
Unidades Curriculares

1º Ano
30 mai   

2ª F.

31 mai 

3ª F.  

 01 jun 

4ª F.

02 jun 

5ª F. 

 03 jun 

6ª F.

04 jun 

Sab. 

05 jun 

Dom. 

 06 jun 

2ª F.

07 jun 

3ª F. 

08 jun 

4ª F. 

 09 jun 

5ª F.

 10 jun 

6ª F.

11 jun 

Sab.  

20jun 

2ª F. 

21 jun 

3ª F.  

22 jun 

4ª F. 

23 jun 

5ª F. 

 24 jun 

6ª F.

 25 jun 

Sab.

 26 jun 

Dom.

27 jun 

2ª F. 

 28 jun 

3ª F.

29 jun 

4ª F. 

30 jun 

5ª F. 

01 jul 

6ª F. 

02 jul 

Sab.  

03 jul 

Dom. 

 04 jul 

2ª F.

05 jul 

3ª F. 

 06 jul 

4ª F.

07 jul 

5ª F. 

08 jul 

6ª F. 

 09 jul 

Sab.

10 jul 

Dom. 

11 jul 

2ª F. 

12 jul 

3ª F. 

13 jul 

4ª F. 

14 jul 

5ª F. 

 15 jul 

6ª F.

 16 jul 

Sab. 

Direito Empresas 09:00 10:00 10:00

Tecnicas de Venda e Neg. Comercial 
entrega 

trabalho
11:00 10:00 10:00

Gestão e Estratégica Comercial
entrega 

trabalho
16:00 10:00 10:00

Estudos de Mercado (a) 16:00 11:30 14:30 14:30

Comportamento do Consumidor 14:00 14:30 10:00

Tecnologias da Inform.e Comunicação 14:00 18:00 18:00

Técnicas de Comunicação 18:00 14:30 14:30

Observações: (a) 08.06 - componente prática; 09.06 - freq. teórica

Calendário de Avaliações

Curso Técnico Superior Profissional em Gestão Comercial e Vendas
2º Semestre | Ano Letivo 2015/2016

Avaliação Contínua Exame - Época Normal Exame  - Época de Recurso




