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a) Entrega e/ou Apresentação/discussão de trabalhos                                    b) Teste

Observação: As salas atribuídas poderão ser objecto de alteração. Aconselha-se a confirmação das mesmas junto dos secretariados na véspera da prova.  V0.1 

Tecnologas da Informação e Comunicação Sílvio Silva

Técnica de Venda e Negociação Comercial José Ribeiro Mendes

Técnicas de Comunicação Oliva Martins

Direito das Empresas Maria Simões Duro

Gestão e Estratégia Comercial Sílvio Silva

Estudos de Mercado Fátima Pedro, Luís Grilo

Comportamento do Consumidor Alexandra Carvalho

Calendário de Avaliações

Curso Técnico Superior Profissional em Gestão Comercial e Vendas
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Avaliação Contínua


