
Calendário de Avaliações
Curso Técnico Superior Profissional em Gestão Comercial e Vendas

Ano Lectivo 2019/2020

1º Semestre Docente

30/set 07/out 14/out 21/out 28 out. 04/nov 11/nov 18 nov. 25/nov 02/dez 09/dez 16/dez 06/jan 13/jan

a 5 out. a 12out.  a 19out. a 26 out. a 2 nov. a 9 nov. a 16 nov. a 23 nov. a 30 nov. a 7 dez. a 14 dez. a 20 dez a 11  jan. a 18 jan 

17/dez

Discussão 

Trabalho

05/dez 09/jan

Teste escrito Avaliação oral

17/dez 10/jan

Teste Apresentação Trabalhos

27/nov 18/dez

Teste
Aprentação 

Tabalhos

24/out 21/nov 12/dez 09/jan

1.ºMiniTeste 2.ºMiniTeste 3.ºMiniTeste Freq

06/jan Teste 18h

10/jan Apresentação 

Trabalhos

30/set 07/out 14/out 21/out 28 out. 04/nov 11/nov 18 nov. 25/nov 02/dez 09/dez 16/dez 06/jan 13/jan

a 5 out. a 12out.  a 19out. a 26 out. a 2 nov. a 9 nov. a 16 nov. a 23 nov. a 30 nov. a 7 dez. a 14 dez. a 20 dez a 11  jan. a 18 jan 

08/jan

Teste

13/dez

Apresentação 

Trabalhos 

17/dez

Discussão 

Trabalho

14/out 11/nov 06/dez 16/dez

Caso 1 Caso 2 Caso3 Teste

13/dez 11h 19/dez 14h

Apresentação 

Trabalhos 
Teste

10/dez 07/jan

Teste Ap+resentção trabalho

09/jan

Entrega 

Trabalho

Avaliação Contínua

1º Ano

Silvio BritoAtelier de criatividade

José Paixão Métodos Quantitativos

Ana Paula RibeiroInglês

Oliva MartinsPrincípios de Marketing

Mª Fatima PeixotoPortuguês

Claudia Pires da 

Silva
Sociedade e Economia

Rodrigo Morais
Princípios e Técnicas de Gestão de 

Empresas

Análise de Casos em Gestão de 

Comércio e Serviços
Silvio Silva

2º Ano

António Castro

Comunicação e Comércio 

Electrónico

Atelier de Inovação e 

Empreendedorismo

Gestão de Stocks Ruben Loureiro

Vaso Silva

Ana Junça

Merchandising e Promoções

Liderança e Motivação

Projecto Aplicado Silvio Silva


